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Установкадодатку SalesWorks(Mobile)

Для того, щоб встановити нову версію програми Sales Works(Mobile) необхідно виконати такі 

дії:

1дія
Завантажуємоактуальнуверсію програмизресурсу,що знаходиться 
за посиланням: https://help.abie.app/
Примітка:
Зазвичай на ресурсієодна актуальна версія.Алеможутьбутиситуації,що актуальнихверсій 
можебути кілька.Щоб дізнатися,якаверсія використовується на даний момент часу,потрібно 
звернутися до оператора майданчика.

2дія
Через«Диспетчерфайлів»заходимодо папки «Файливстановлення»- уній зберігаються завантажені 
файли.Вибираємо потрібнупрограмута вибираємо
«Установити».

https://help.abie.app/


Установка додаткуSales Works(Mobile)(продовження)

3 дія
Піс лявс тановлення
відкриваємо сам додатокта
натис каєм о "Менеджер баз 

даних".

4 дія
Піс ля натис кання внизу з'явитьс я 
повідомлення  про  те,  що 
додатку треба дати дозвіл.

Переходим о до налаштувань

5 дія
Далі вибираєм о дозволи

та на тис ка єм о на вс і 
повзунки.

Над ано д лявикористання у якості тренінговихматеріалів



Установка додаткуSales Works(Mobile)(продовження)

6 дія

Поверта єм осяна головний екран програм и та 
знову натис каєм о «Менеджер баз даних».
Сис тема попросить ввес ти пароль.Пр осто
натискаємо "ОК".

7 дія
Щоб завантажити базу даних,потрібно на 
вкладці«Менеджер базданих»вибрати 
пункт
«Нова».

Надано длявикористання у якості тренінгових матеріалів



У становкадодатку Sales Works(Mobile)(продовження) хост та скрін

8 дія

У вікні, вполі«Хо с т»по тр ібно ввести 
нас тупний шлях

https://swe-sync.abie.app/

Також проставити чекбокси, якщо це 
необхідно.

Після введення хоста натискаємо кнопку«Синхронізувати» 

та

Вибирає м о необхіднуба зуSW_Central_SIU.

Післявиборубазипрограма запроситьпін- 

код.Йо го уточнюємо уоператора 

майданчика.

Вводим о пін-код,натис каєм о «Так»ічекаєм о доки 

база завантажиться.

Примітка:
Може виникнути помилка «Потрібна додатковаавтентифікація». Помилка 
свідчить про те, що неправильно введенопін-код.

У такому разі необхідноповторнозвернутисядо оператора майданчика
за новим пін-кодом.

Над ано д лявикористання у якості

https://swe-sync.abie.app/


Установка додаткуSales Works(Mobile)(продовження)

9 дія

Піс лятого якбаза завантажиться,повертаємосяна 
головнийекран.
Якщо на головному екранівідображаєтьсяназва вашої
оргструктури,томобільна база даних успішно
завантажилася. Дляроботизпрограмоюнатискаємо 

кнопку«Вхід».

Примітка:
У нижньомулівому кутіекрана вказана версія програми. У разі 
будь-яких проблем інформацію про версію програми можуть 
запитуватиоператоримайданчиківта експертнікористувачі.

Головна с торінка програм и виглядає 

так:

Надано длявикористання у якості тренінгових матеріалів



Вікно «Менеджер баз даних»

Вікно "Менеджер баз даних" дозволяєкерувати мобільною базою даних користувача SalesWorks
(Mobile).

Управліннямобільною базоюданих
«Нова»–дозволяє завантажити базу даних ізнуля.
Примітка:
Перед тим, якзавантажитиновубазу даних, потрібно видалити ту базу, 

яка є на пристрої. Для цьоговибираємо пункт «Видалити»та 

ОБОВ'ЯЗКОВОвида ляє мо ба зуданих «зданим и».

«Видалити»–повністювидаляєтьсябаза даних,яка булазавантажена на

прис тр ій. Базу по тр іб но видаляти тільки уразі б удь-якихпр облем у 
роботи програми. Не рекомендуєтьсявидалятибазу данихсамостійно. 
Спочатку потрібно звернутись до оператора майданчика. Оператор 
напра витьпроб лем удаліекс пертним користувачам.
«Стиснути» –дозволяєстиснутибазуданихтазменшити її розмір.
«Скопіювати» –зберігає копію мобільноїбази даних
(МБД) у кореневу папкупр ис тр ою.

«Відправити»–дозволяєвідправитибазурізними способами (на 
пошту, гугл дис кіт.д.)
Примітка:
Поки база незавантажена, у Менеджері баз даних доступний 
лише один пункт«Нова». Після завантаження МБД доступні усі 
пункти.

Над ано длявикористання у якості тренінговихматеріалів



Інтерфейс д одатку Sales Works(Mobile)

Меню програми можна викликати натиснувши праворуч верхній

кут значок

Меню містить такі розділи:

Головна –стартова сторінка, яка відображається під час запуску 
програми.
Маршрути – відображаються всі маршрути співробітника, у тому

числі напоточний день.

Завдання – відображає існуючий перелік завдань для 

користувача мобільного модуля.

Звіти –відображаються звіти без прив'язки до окремої активностіта 

торгової точки (загальні звіти).

Довідники – відображається список довідників.

Анкети ТП- містить перелік актуальних анкет дляспівробітника.

Інф ормація - м іс тить інформ аційні повідом лення, які с творюютьс я 
на рівні центрального модуля.
Вивантаження замовлень (аварійне вивантаження замовлень) –
ф ункціонал призначений длявивантаження зам овлень уф орм а ті
XML у разі проблем зі штатним вивантаженням замовлень.

Надано длявикористання у якості тренінгових матеріалів



С инхронізація

1 дія
Щоб зроб ити с инхро ніза цію, по тр іб но перейти 
до розділу «Синхронізація» та натиснути кнопку 
синхронізувати.

Розпочнеться процес синхронізації.
Статус синхронізаціїм о жна переглянути на вкладці
«Завдання». Круглийзначокговоритьпроте, що ще йде

синхронізація:

Галочка говоритьпро те,що синхронізація завершена 

успішно.

2 дія

Після успішної синхронізації необхідно зробити імпорт 
даних.

Примітка:

Підчас синхронізаціїданівивантажуютьсяз

м об ільногопристрою у центральнийм одуль. 
Підчас імпортуданих ізцентральногомодуляв 
планшетзавантажуютьсяактуальніда ні.
Обов'язково потрібно робити синхронізацію та 
відразу імпорт.

Рекоменд ується синхронізувати та імпортувати 

після кожної

активності. Також синхронізацію потрібно робити,
якщо на ц ентральному

модулі були зміни. Щоб спустити ці зміни на ваш 
пр ис трій. У ра зі будь- яких проблем  із

синхронізацією потрібно звертатися до 
оператораНад ано длявикористання у якостітренінговихматеріалів



Інтерфейс додатку Sales Works(Mobile). Головна
На головній сторінці відображаєтьсяінформація про візити 
та замовлення(див. с лайд 6)
У діаграмі «Інформаціяпро візитита замовлення» 
відображається оперативна інформація про візитита 
зам овленняза певнийперіод час у(період регулюєтьсяна 
рівні центрального модуля). Інформація надана у розрізі 
днів.

Діаграма «Маршрути» виводитьтакуінф орм ацію:

- кількість пройдених ТТ(ліворуч);
- загальна кількістьторговихточок на маршруті;

-відсоткове с піввідношеннякількості пройдених 
точокдо загальної кількос ті торговихточок.

Клікнувши на с ам удіаграм ум ожна перейтидо роз
«Маршрути»

и

Діаграма «Завдання»виводитьтакуінформацію:

- кількіс ть виконаних завдань;
- загальна кількістьактуальнихзавдань;
-відс откове с піввідношеннякількос ті 

завданьдо загальноїкількостізавдань.

Клікнувши на с амудіаграм ум ожна перейт 
до розділу «Завдання»

Кнопка «Звіти»-призначена для
доступу користувачадо довідника «Звіти».

"Синхронізація" -дозволяє зробити 
с инхронізацію, піс лячого с пливає
повідом ленняпро необхідніс ть зробити
ім порт даних.

Контекс тне м еню ф орми «Головна»(виклик 
трьом а вертикальними точкам и управом у 
верхньом у куті) м іс титьпункти:
- С инхронізація (перехід до вікна розділу
«Синхронізації»;

-Налаштування(налаштува ння с амої
програми);

-Про SalesWorks (інф ормація про 
програму).

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Інтерфейс д одатку Sales Works (Mobile). Маршрути

У ро зділімаршрути відображаєтьсяінф орм аціяпр о
поточний м аршрутс півробітника.

Вкла дка «Ма ршр ути»виглядає та к:

Назва маршруту складається з дня тижня та номера дня 

тижня. Під назвою маршруту вказано дату наступного візиту. 

Пра воручвідображаєтьсякількістьТТумаршр уті.

іКо жен м аршр утм ожна розго рнути на тиснувши 
побачити перелік ТТ,які належать тому чи іншому 
маршруту.

По то чний тиждень за вжди
підсвічується

Над ано длявикористанняу якості тренінговихматеріалів



Фокус ні списки

У додатку реалізовано підсвічування фокусних списківдляторгових точокта самої продукції

Для то р го воїто чки м ожуть бути р ізніф о кус ні

с пис ки,по зна ченівони підс вічуванням зліва

Переглянути,щ о озна ча є ко жен колір м ожна

на тис нувши на ф ільтр
Для тор го во ї 

точки

Для продукціїможуть бути різні фокусні списки, 
позна ченіво ни правор учвід продукту

Подивитися, що означає кожен колір можна натиснувши

Дляпродукції

Примітка:

Налаштуванняс пис ку ф о кус ува ннярегулюєтьсяна р івні 
центрального м одуля.

На прис тр оїце вигляда є 
на i

так:

На тис нувшина 

ф ільтр , м ожна 
подивитися 

позначення:

На тис нувши на i м ожна переглянути 

позначення:

Надано длявикористання у якості тренінгових матеріалів



Візит в торгову точку

Щоб почати візитдо торгової точки,спочатку потрібно 
внеї провалитисяз вікна Маршрути.

Відкриється стартове вікно, зусією інформацією щодо 
неї.

Для початку візитупотрібнонатиснути«Почативізит»

С тартове вікно початкувізитууторговійточці 
виглядає так:

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Візит вторгову точку.Зняттякоординат (GPS)
Відразу після початкувізиту додаток починає зніматикоординати.
Після того, якдодаток зрізавкоординати,знак «—»ус амому низу візиту змінюється на відстань до ТТ.

До зняттякоординат (GPS) Післязняттякоординат (GPS)

Важливо!
У кожному візитіпотрібно дочекатисяпоки додаток зріжекоординати, і вжепотім зберігатиме с ам візит.

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Візит до торгової точки. Замовлення/продаж

Щоб зам овити продукцію, потрібно вибра ти пункт 

"Замовлення/продаж". У вікні вибрати типдокумента, тип 

операції, одиницю замовлення та іншіреквізити.

Після проставлення параметрів документа потрібно 
натиснути галку управом у верхньом у кутку.

Якщо майданчик не підключенийдоEasyPricing, відкриється 
нас тупне вікно з асортиментом продукціїдос тупноїдля 
замовлення.

Під назвою кожної позиції виводитьсянаступна інформація 
(зліванаправо):

- замовлена кількість(вручнувводитьсяспівробітником);

-вартість одиницюпродукції (ціна встановлюєтьсялише на 
рівні центрального м одуля);
-залишокс кладідистриб'ютора (інформ аціяс пус кає тьсяз 
центрального м одуля);
Щоб отримати повну інформацію щодо продукту, потрібно
натиснутина значок

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Візит до торгової точки. Замовлення/продаж (продовження)

Якщ о м айданчик підключений до EasyPric ing, то
відкриєтьсянас тупне вікно з ас ортиментом продукції

Під назвою кожноїпозиції виводитьс янас тупна
інф орм ація(зліва направо):

- базова ціна (1);
- пром о ціна (2);
- ціна ВК (3);

- ціна з урахуваннямконтрактних умов (4).

Примітка:
Контрактніумови(КУ)транслюються не всі ТТізадаютьсялише на рівні 
центральногомодуля.З урахуваннямКУ можна замовитицінулише за 
базовою ціною (1)тапромо ціною(2).ПривиборіціниВК(3)контрактні 
умо ви (КУ)(4) не засто со вуються.

Натиснувши на значок можна побачитидодатковуінформацію:

-перелікпріоритетнихсписків,у 
якихперебуває продукт;

-перелікупромо акцій, для 
конкретної торгової точки та 
продукту, які активні на даний 
момент

1
22.90

2

22.90

3
21.90

4

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Візит до торгової точки. Замовлення/продаж (продовження)

Щоб замовитипотрібнупозицію,натискаємо піднеюна нуль.У 
нижньому правому куткуз'явитьсяформа длявведення кількості.

Вводимо потрібнукількість та натис каємо «Enter». 
Позиціядлязам овленняпідс вічує тьс якольором .

Після того, яквинабили вс іпозиції, м ожна перейти на вкладку 
підс ум ок (відображає тьс явс амом унизу с торінки), і 
подивитисявсе те, що потрапитьна зам овлення.

За бажанням можна змінити одиницю замовлення у формі для 
введення кількості.Доступно два варіанти –фасування та упаковка. 
Врам каходного візиту м ожна с творитикілька докум ентів 
замовлення.Дляцьогонатискаємо на «Документи» знизуна екрану. 
Відобразиться вікно зісписком поточнихдокументів. Вибираємо
«додати документ»та за аналогією створюємо новий документ 
замовлення.

Також через ф орму «Докум енти»м ожна коригува та та видаляти 
замовлення.

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Візит до торговоїточки. Замовлення/продаж. Замовленнянаповерненняпростроченоїпродукції

Замовленняповерненняпростроченої продукціїробиться 
аналогічно звичайному замовленню. Почавши візит і 
прова лившися до блоку «Замовлення/Прода ж»у 
параметрах документа, потрібно вибрати тип документа
«Поверненняпрострочки»

Склад та форма оплати підтягнеться автоматично

Далі відкриється вікно з асортиментом продукції, де потрібно 
вибрати відповідну продукцію дляповернення:

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Візит до торгової точки. Обладнання
Вікно розділу «Обладнання» виглядає так:

Вгорі спискувідображаєтьсявсяінформація щодо 
інвентарного обладнання, яке згідно з нашою системою 
встановленоу торговійточці.Нижчезнаходитьсянеінвентарне 
обладнанняконкурентів,власненебрендоване ТТобладнання, 
різніPOSM.

Навпроти інвентарного обладнанняє три іконки. 

Перша може м ати різнііндикатори залежно від 

стану:

встановлене та справнеобладнання має зелений 

індикатор

встановлене обладнання, якезнаходитьсявремонті, має
індикатор іззображенням лупи.

встановлене обладнання, якевідремонтоване та потребує 
підтвердженнявиконанняремонтус ектором м ає індикатор із 
зображенням ручки
Друга має різнііндикатори залежно від того
прос тавлено QR-код вс истем ічині:
За наявності QR-кодувсистемі значокмаєвигляд звичайного
QR-коду

-При відсутностіQR-кодувсистемі значок має вигляд 
перекрес леного QR-коду
Третя викликаєменю створеннязаявокнаремонт:

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Крани конкурентів ХО конкурентів

Блокнеінвентарного обладнання

• Обладнання конкурентів відзначено в довіднику неінвентарного обладнання
• Фільтр в обладнанні Undef ->Iншi крани аб о Undef ->Iншi ХШ
• Зняти га ло чку«Вст ановлено»

! КРАНИ – це кількість підключених сортів

Конкуренти

Конкуренти

Конкуренти



МЕХАНІКА ВІДМІТКИОБЛАДНАННЯКОНКУРЕНТІВ.СЕКТОР ПРОДАЖІВ

6

Крок 1: під ча с візиту до ТТ на

по ча тку відвідува ння о б ир а є м о
значок «…»

Крок 2: у ф ільтр а х о б ир а є м о пункт
«О б л ад н ан ня »та даліф ільтр :

Крок 3: у ф ільтр і «… »виб ир а є м о:
«Інші ХШ»

1

2

3
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Крок 4: у б ло ціне інве нтарно го 

ТО с та вим о га ло чку

«Встановлено»

Крок 5: У по лікількіс ть вка зує м о
потрібно кількість ТО, згідно виду ХШ в ТТ

ВАЖЛИВО:
• У назві ТО дверність вже вказана, відзначаємо тільки кількість одиниць ТО;

• Якщо виявлено не відповідність з даними в планшеті, то коригуємо, тобто
вка зує м о а ктуальнукількіс ть;

• Пам' ятаємо, щ о ТТб уде перевірено щ е раз аудитором і 
виявлені невідповідності будуть трансльовані керівництву.

4

4

5

Внесеніпозначки
від ображаються у кубі

неінвентарного обладнання
наступного дня.

МЕХАНІКАВІДМІТКИОБЛАДНАННЯКОНКУРЕНТІВ.СЕКТОР ПРОДАЖІВ



МЕХАНІКА ВІДМІТКИОБЛАДНАННЯКОНКУРЕНТІВ.АУДИТОРИ

Крок 1: пр и Аудиті у ТТдо 

відвідува ння виб ир а є м о пункт

«Обладнання»

Крок 2: Да лі на тис кає м о
«Фильтри»:

Крок 3: У ф ільтр і «… »виб ир ає м о:
«Інші ХШ»

1

3

2



Крок 4: У б ло ціне інвентарно го 

ТО с та вим о га ло чку

«Встановлено»

Крок 5: У по лікількіс ть вка зує м о
потрібно кількість ТО, згідно виду ХШ в ТТ

ВАЖЛИВО:
✓ У на зві ТО две р ніс ть вже за зна чена ,

відзна ча є м о лише кількіс ть ТО;

✓ Якщ о виявле но не відпо відніс ть з 
да ним и в пла нше ті, то

коригуємо, тобто вказуємо
а ктуальну кількіс ть;

4

4

5

МЕХАНІКА ВІДМІТКИОБЛАДНАННЯКОНКУРЕНТІВ.АУДИТОРИ



Візитдо торгової точки. Обладнання(продовження)

У розділі «Обладнання»м ожна с канувати його.
Для цього натискаємо на значокQR-коду:

Після цього з'явитьсякам ера. Наводимо її на QR-код на 

обладнання. Післяуспішного скануваннязначок навпаки 

обладнаннязмінитьсяна

У разі відсутності QR-коду з обладнаннята занаявності його 
на обладна нні, м ожна с ам ос тійно провес типервинне 
сканування.
Для цього потрібно натиснутина значокQR-коду навпроти
с амого обладнання:

Після збереженнявізитутаподальшоїсинхронізаціїновий
QR-код потрапитьдо системи.

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Візит до торгової точки. Анкетування

У розділі «Анкети»є анкетидлязаповненняпо ТТ.

У кожній ТТможутьбутирізні анкети, також у ТТможутьбути 
відсутні анкети. Це регулюється лише на рівні центрального 
модуля.

Необхідно провалитис яукожнуанкету та відповіс тина вс і 
запитання. Якщо ви на якесь запитання не відповісте, при 
спробі зберегти анкету додаток видастьвікно із зазначенням 
сторінок, на якихви не до кінця відповіли на запитання.

Такожприспробізберегти візитбезпроходження 
обов'язковиханкетпрограма видастьнагадування

Заповнені анкети відображаютьсязнаком

Незаповнені анкетивідображаютьсязнаком

Чернетки (анкети, якіне до кінцязаповнені)

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



У вікні розділу «Інвентаризація»відображається 
весь перелік обладнання, яке необхідно 
інвентаризува ти на торговій точці.
вікно розділуінвентаризації виглядає нас тупним 
чином

Підтвердити наявність обладнання в ТТможна, відсканувавши QR-коди,
натиснувшина іконку

Необхідно відсканувати всі QR-коди, які присутні вТТна обладнанні. Після 
успішного сканування елемент обладнанняавтоматично буде позначений 
статусом «Присутній» (синій значок)іінформацією про те,щообладнання 
було відмічене шляхом сканування(значокQR-кодуз зеленоюгалочкою)

Обладна ння,яке не було підтверджено відсканованим QR-кодом, 
буде позначено значком QR-кодуз червоним м інус ом .

Візит до торгової точки. Інвентаризація

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Такожнавпротимоделіобладнанняправоруч можутьбути

значк
П
и
р
:
исутнє

Відсутнє

Додано

Змінено

Не від м ічено

Наявніс тьф айлів

контенту

.
Якщообладнання непозначено, виможете змінитийого стан,
натис нувши кнопку У випа даючомум еню длявибору
дос тупніна ступні опції:

Присутній (підтверджує наявніс тьобладнаннята 
збіг вс іхйого деталей);

Відсутня (відсутністьобладнання,яке, згідноз бухгалтерським 
обліком , повинно бути вТТ);
Редагувати(дозволяє змінювати реквізити
обладнаннявТорговій точці);

Видалення(дос тупно передс инхронізаціє ю длянового 
обладнання).
Неможливо відсканувати

Якщо обла днаннядійс но вс тановлено яквТТ, та к іна 
екрані форма розділу «інвентаризація»її не має, тодівона 
м оже бутидодати вручну, натис нувши на с им вол«+»

Візит до торгової точки. Інвентаризація (продовження)

Необхідно заповнити обов'язкові параметри. Також 
при додаваннінового обладнання необхіднозробити 
фотографії шильдика та його зовнішнього вигляду, за 
допомогою кнопки "контент".

Важливо!
Інвентаризацію обладнання потрібно проводитис аме на вкладці
"Інвентаризація", а не на вкладці"Обладнання"

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Візит до торгової точки.Презентація

Розділ «Презентація» призначений для візуального ознайомлення 
користувачів з необхідною інформацією (нова продукція,
реклама, промо-матеріали та інша) та надає користувачеві
можливістьпереглядатифайли контентуу встановленихчасових 
рамках та із заданою періодичністю під час візиту до торгової 
точки.

Цяактивністьс тає доступноюпри візитівТТ,за умови,що длянеїв 
центральномумодулі створенапрезентація.

Примітка:
Презентації можутьбутине увсіхторговихточках.

Ум ови відображенняпрезентаційутій чи іншій торговійточці
регулюютьсяна рівніцентрального м одуля.

При синхронізації черезмобільнийінтернет самконтент 
презентаціїє
дос тупним, але його не можна відкрити.

Щоб відкритипрезентацію,потрбі но провес тис инхронізацію
через WI-FI.

Вміст файлуконтентувідкриється узовнішнійпрограмі.

Привиборірозділу«Презентації»виводиться список
презентацій, доступнихдляцієїТТ.

При виборіпрезентаціївідображаєтьсявікноз її
вмістом.

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Розділ «Альтернативна класифікація» надає можливість 

сектору вокремій формі переглянути інформацію про 

належністьторговоїточки до альтернативної

клас ифікації (а льтернативномутипута альтернативній 
групі).

Параметри розділу Альтернативна класифікація 
вс тановлюютьсяна рівніцентрального м одуля.

У верхній частині форми «Альтернативна 
класифікація»

колонках«Група»та «Тип»відображає тьс яперелкі 
груп та типів додаткової класифікації, до яких
належить ТТ.

Якщо дляторгової точкивідсутня прив'язкадо 
альтернативної класифікації, форма «Альтернативна 
клас ифікація»відображає тьсяпорожньою.

Якщ о торгова точка не м ає альтернативної 
класифікації, тоформа «Альтернативнакласифікація» 
не відображає тьс я.

Щоб переглянути детальну інф орм ацію по розділу 

"Альтернативна класифікація" потрібно натиснутина

Візит до торгової точки. Альтернативна класиф ікація

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



У програмі можна зробити фотографії до візиту,
натиснувши на значок

Піс ля того яквизробили ф ото у вікні потрібно 

вибрати параметри ф о тограф ії, за бажанням 
можна

Написа ти ком ентар.
Піс ля цього натиснути (правий верхній кут), щоб
зберегти ф ото.

Щоб візитиприїхали вцентральний модуль, потрібно 
зберегти с ам візит, післяпроведеннясинхронізації.

Обов'язково потрібно проставити галочки «Завантажити
зображення»та «Вивантажитизобра ження»

Важливо!

Завантаженнята розвантаженняф отограф ій потрібно 
робити
тільки через м ережуWI-FI.

Візит до торгової точки. Фото до візиту

Предоставлено дляиспользования в качестве тренинговыхматериалов



Візит до торгової точки. Завершення.

Після проходження вс іхрозділів та збереженнявізиту вас
перекине до розділу«Маршрути».

Навпроти торговоїточки,вякий буввізит, з'явитьсядва 
символи.
Верхній символ відповідає за те, чибуло 
с инхронізова но замовлення
(Чи потрапив він у центральний модуль) Нижній
с имвол відповідає за те, чибуло зрізано
координати під час візиту.

Можна виділити трис итуа ції.

1 сит уа ція

На зам овленняне була проведена с инхронізаціяі не
були зрізані координати.

2ситуація

На замовлення не було проведено синхронізацію, але було 
зрізано координати.

3ситуація

На замовлення було проведено синхронізацію та було 
зрізано координати.

Примітка:
Ре комендуєтьсясинхро нізувати регулярно.
Щ о б уразі проблем ізроботою програми не втратити замовленнята візити.

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів



Звіти.

В розділі «Звіти» – відображаються звітибез прив'язки до окремої активності та торгової точки(загальні звіти).

1. При натисканні на назвурозділувідкриєтьс яс писок
ус іх дос тупнихзвітів.

2. Треба обрати необхідний та установитипотрібні
датита параметри.

3. Далі звіт буде
с ф ормова ний.

Щоб зберегти його на 
пристрій,
треба натиснутина знак
принтеру.

4. Далі – завантажитидокум ент.

Н ад ано для використання у якості тренінгових матеріалів


	Слайд 1, Тренінгові матеріали: Робота в с ис темі Sales Works (Mobile)
	Слайд 2
	Слайд 3
	Слайд 4
	Слайд 5
	Слайд 6
	Слайд 7
	Слайд 8
	Слайд 9
	Слайд 10, Інтерфейс додатку Sales Works(Mobile). Головна
	Слайд 11
	Слайд 12
	Слайд 13, Візит в торгову точку
	Слайд 14, Візит вторгову точку.Зняттякоординат (GPS)
	Слайд 15, Візит до торгової точки. Замовлення/продаж
	Слайд 16, Візит до торгової точки. Замовлення/продаж (продовження)
	Слайд 17, Візит до торгової точки. Замовлення/продаж (продовження)
	Слайд 18, Візит до торговоїточки. Замовлення/продаж. Замовленнянаповерненняпростроченоїпродукції
	Слайд 19, Візит до торгової точки. Обладнання
	Слайд 20
	Слайд 21
	Слайд 22
	Слайд 23
	Слайд 24
	Слайд 25, Візитдо торгової точки. Обладнання(продовження)
	Слайд 26, Візит до торгової точки. Анкетування
	Слайд 27, Візит до торгової точки. Інвентаризація
	Слайд 28, Візит до торгової точки. Інвентаризація (продовження)
	Слайд 29, Візит до торгової точки.Презентація
	Слайд 30, Візит до торгової точки. Альтернативна класиф ікація
	Слайд 31, Візит до торгової точки. Фото до візиту
	Слайд 32, Візит до торгової точки. Завершення.
	Слайд 33, Звіти.

